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Estimados asociados:

A pocas semanas de cerrar la campaña, las cifras 
preliminares confirman un desempeño sólido de la 
citricultura peruana. A la semana 48, las exporta-
ciones de cítricos alcanzaron las 336 mil toneladas, 
un crecimiento de 13 % frente al mismo periodo del 
año anterior, consolidando una clara tendencia de 
recuperación y expansión del sector. Este resultado 
satisfactorio, que podría incrementarse levemente 
con los volúmenes finales de diciembre, ratifica el 
liderazgo de la mandarina como principal motor de 
la categoría, con un avance de 11 %.

Miramos hacia la próxima campaña citrícola con ex-
pectativas renovadas y un prudente optimismo. Los 
aprendizajes que deja el 2025 son claros: si bien el 
desempeño productivo y comercial fue positivo, 
los elevados costos logísticos internacionales re-
gistrados al inicio de la temporada impactaron la 
rentabilidad de algunas variedades, en especial de 
la mandarina. 

A ello se suma la preocupación por la permanencia 
de los aranceles que Estados Unidos mantiene sobre 
la categoría mandarina de nuestra oferta citrícola. 
Frente a este escenario, ProCitrus, a través de AGAP, 
viene dando seguimiento a las gestiones que reali-
zan el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo y el 
Ministerio de Relaciones Exteriores, con el objetivo 
de avanzar hacia una mejora de esta situación. Espe-
ramos así, que el escenario logístico y comercial para 
el 2026 muestre mayor estabilidad y eficiencia, con-
dición indispensable para sostener la competitividad 
de nuestra oferta en los mercados globales.

El clima será, una vez más, un factor determinan-
te. Confiamos en que se mantenga dentro de pa-
rámetros normales, sin la incidencia de fenómenos 
como El Niño o La Niña, lo que permitirá una mejor 
planificación, un manejo fitosanitario más eficiente 
y fruta de mayor calidad, uno de los atributos que 
distingue a los cítricos peruanos.

El 2026 se perfila también como un año clave 
para el sector agrario. La entrada en vigor de la 
nueva Ley Agraria y la próxima implementación 
de sus reglamentos –que el sector espera sean 
publicados antes de culminar el 2025– marcarán 
un punto de inflexión, al generar un entorno más 
predecible para la inversión, la formalización y el 
crecimiento sostenible del agro. Desde ProCitrus, 
seguiremos participando activamente para que 
estos beneficios se materialicen en favor de toda 
la cadena citrícola.

A ello se suma el contexto electoral que vivirá el país, 
en el que será fundamental asegurar estabilidad ins-
titucional y, especialmente, condiciones de seguri-
dad ciudadana. Sin estos pilares, resulta difícil atraer 
inversiones, proteger el empleo rural y garantizar la 
continuidad de las operaciones agrícolas y logísticas.

Como gremio, reafirmamos nuestro compromiso 
de seguir trabajando de manera articulada con las 
autoridades y nuestros asociados para enfrentar 
los desafíos que vienen, fortalecer la sanidad, la 
calidad y el acceso a mercados, y continuar po-
sicionando a la citricultura peruana como un pilar 
del desarrollo agrario y exportador del país. 

Agradecemos sinceramente la confianza de nues-
tros asociados, la dedicación de nuestro equipo de 
trabajo y el valioso acompañamiento de institucio-
nes aliadas —como Senasa, Promperú e INIA—, 
con quienes compartimos el propósito de llevar 
cítricos peruanos de calidad al mundo. En este ca-
mino, rendimos también un sentido reconocimien-
to a Estuardo Masías Marrou, cuya trayectoria y 
compromiso con el sector citrícola permanecerán 
como valioso legado para nuestra asociación.

César Peschiera Clark
Presidente de ProCitrus

PREPARARNOS  
PARA UN 2026 
DECISIVO

CITRINOTAS | 
EDITORIAL
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Sergio del Castillo, 
gerente general de ProCitrus:

“LA CAMPAÑA 
CITRÍCOLA
2025     
MUESTRA 
CRECIMIENTO 
SOSTENIDO Y 
MAYOR SOLIDEZ”

¿Cuál es el balance de la campaña exportadora de 
cítricos hasta el momento?
A la semana 48, es decir, al 30 de noviembre de 
2025, ya contamos con cifras preliminares de la 

campaña. Si bien aún falta incorporar los volúmenes de 
diciembre —que no superarían las 4 mil toneladas adicio-
nales para toda la categoría—, el balance hasta la fecha es 
claramente positivo.

Las exportaciones de cítricos alcanzan las 336 160 tone-
ladas, lo que representa un crecimiento de 13 % respecto 
al mismo periodo de 2024, cuando se registraron 298 353 
toneladas.

Por especies, la mandarina mantiene su liderazgo, con un 
crecimiento de 11 %, al pasar de 222 027 a 245 442 to-

AL CIERRE DE ESTE AÑO, LA 
CITRICULTURA PERUANA REGISTRA 
UN DESEMPEÑO FAVORABLE, 
MARCADO POR LA RECUPERACIÓN 
PRODUCTIVA, EL CRECIMIENTO DE 
LAS EXPORTACIONES Y UNA MAYOR 
DIVERSIFICACIÓN DE MERCADOS.



5

CITRINOTAS | 
DESARROLLO EXPORTADOR

neladas. Las limas Tahití y Sutil, consideradas de manera 
conjunta, registraron un incremento de 19 %, pasando de 
36 695 a 43 523 toneladas. La naranja también mostró un 
desempeño favorable, con un aumento de 8 %, al pasar de 
25 813 a 27 756 toneladas.

Entre los mayores crecimientos destaca el tangelo Min-
neola, que pasó de 7 495 a 9 820 toneladas, lo que repre-
senta un incremento de 31 %. Asimismo, el limón verdade-
ro presentó un crecimiento muy significativo, al pasar de 
3 325 a 7 362 toneladas, es decir, un aumento de 121 %, 
explicado principalmente por la entrada en producción de 
nuevos campos.

La única especie que mostró una contracción fue la toron-
ja, cuyos envíos descendieron de 3 000 a 2 257 toneladas, 
lo que representa una caída de 25 % en volumen.

¿Qué factores han venido jugando a favor del desarrollo 
de una buena campaña?
Al analizar las exportaciones por variedad, se observa una 
recuperación importante de las variedades tempranas, 
que en 2024 registraron una caída considerable. Esta me-
jora en los niveles productivos, junto con condiciones cli-
máticas más favorables, ha tenido un impacto directo en 
el crecimiento general de la campaña.

Por su parte, las variedades tardías también han mostrado 
incrementos relevantes, principalmente porque corres-
ponden a campos establecidos entre 2020 y 2021, que 
iniciaron su producción en 2024 y que actualmente vie-
nen ingresando de manera progresiva a su etapa de plena 
madurez productiva.

¿Hubo variedades que presentaron caídas relevantes?
Sí. La variedad W. Murcott, que en 2024 había registrado 
un crecimiento excepcional de 61 %, presentó este año 
una caída de 12 %, pasando de 107 122 a 93 870 toneladas. 
Esta disminución responde principalmente a factores na-
turales de producción y a condiciones climáticas.

La Clementina también registró una leve contracción de 
5 %. Asimismo, la Murcott con semilla, que se exporta ha-
cia el final de la campaña, mostró una reducción de 7 %. 
En el caso de la Star Ruby, que concentra prácticamente 

“Por especies, la mandarina 
mantiene su liderazgo, con un 
crecimiento de 11 %, al pasar de 
222 027 a 245 442 toneladas”

5
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Asimismo, avanzar en las negociaciones con Japón para 
habilitar el ingreso de todas las mandarinas peruanas 
constituye una prioridad estratégica para el gremio, más 
aún considerando que el Perú es un país marcadamente 
mandarinero y que este mercado representa una opor-
tunidad relevante de diversificación y valor agregado.

¿Qué avances se han dado respecto a la nueva Ley 
Agraria y qué está pendiente aún? 
La nueva Ley Agraria ya ha sido aprobada; sin embargo, aún 
está pendiente la elaboración y publicación de sus regla-
mentos, los cuales son clave para aterrizar y hacer plena-
mente operativos los beneficios contemplados en la norma.

Una vez que estos reglamentos estén definidos, la ley 
permitirá contar con un marco más claro y predecible 
para el desarrollo del sector agrario en su conjunto, in-
cluido el sector citrícola, generando mejores condiciones 
para la inversión, la formalización y la competitividad. Es-
tos elementos serán determinantes para sostener el cre-
cimiento del sector en el mediano y largo plazo.

la totalidad de la exportación de toronja del Perú, la caída 
fue de 25 %.

¿Qué mercados internacionales son los que han deman-
dado, principalmente, la oferta peruana de cítricos? 
Durante la campaña, tres mercados registraron una dismi-
nución en los volúmenes recibidos: Estados Unidos, Reino 
Unido y Rusia. No obstante, esta reducción fue compen-
sada por mayores envíos hacia otros destinos, principal-
mente en Europa, América del Norte, América Central, 
Canadá, América del Sur, Asia y Medio Oriente.

Asimismo, se registró un hito importante, ya que por pri-
mera vez se realizó un envío de un contenedor de cítricos                                                        
a Nueva Zelanda. En cuanto a nuevas aperturas, actual-
mente no se prevén accesos inmediatos; sin embargo, 
el foco del gremio está puesto en ampliar el acceso de 
las mandarinas al mercado japonés. Hoy, el Perú solo 
cuenta con acceso para la variedad Satsuma, debido a 
que Japón clasifica los cítricos según su especie botá-
nica. La Satsuma pertenece al Citrus unshiu, originario 
de Japón, mientras que el resto de las mandarinas co-
rresponde al Citrus reticulata.

La siguiente negociación con Japón apunta justamen-
te a esta especie, y existe confianza en que el proceso 
avance con mayor rapidez, considerando que ya se su-
peró la etapa más compleja con la Satsuma. De manera 
complementaria, se vienen realizando pruebas iniciales 
en mercados como Nueva Zelanda, y existen aperturas 
ya logradas en India y Vietnam, aunque aún sin envíos 
comerciales.

¿Qué proyecciones se están contemplando para el de-
sarrollo de la campaña exportadora 2026?
De cara a la campaña 2026, el foco está puesto en op-
timizar el acceso a los mercados ya existentes, espe-
cialmente Estados Unidos y China, mediante la imple-
mentación de tratamientos de frío más eficientes que 
permitan preservar mejor la calidad de la fruta durante 
el tránsito.

JUGANDO DE LOCAL

Estabilidad en el mercado interno de cítricos.

Durante el 2025, el mercado local de cítricos mantu-
vo un comportamiento estable, sin caídas significati-
vas de precios. Aunque se registraron semanas con 
valores más bajos, estos se ajustaron posteriormente, 
sin generar fluctuaciones severas. 

ProCitrus, si bien no realiza promoción directa en el 
mercado interno, monitorea de manera permanente 
los precios en supermercados y mercados mayoris-
tas, donde se observa un desempeño equilibrado a 
lo largo del año.
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Reunión informativa ProCitrus 2025

COMO CIERRE DEL AÑO, PROCITRUS COMPARTIÓ CON SUS ASOCIADOS UN 
BALANCE DETALLADO DE LA CAMPAÑA, ABORDANDO CIFRAS DE EXPORTACIÓN, 
VOLÚMENES, MERCADOS, VARIEDADES Y ESPECIES, ASÍ COMO LOS PRINCIPALES 
CRECIMIENTOS Y AJUSTES OBSERVADOS HASTA EL MOMENTO.

PANORAMA CITRÍCOLA 

Sergio del Castillo, gerente general de ProCitrus, presentó un resu-
men de las acciones desarrolladas por el gremio durante el 2025, 
incluyendo los servicios brindados a los asociados, las visitas téc-
nicas a campo y las perspectivas para la campaña 2026.

La jornada culminó con la participación de Gabriel Amaro, presidente de 
AGAP, quien expuso sobre las gestiones realizadas para la aprobación de 
la nueva Ley Agraria y los desafíos pendientes, especialmente la elabora-
ción de sus reglamentos.

CITRINOTAS | 
BALANCE DEL SECTOR

7

Sergio del Castillo

Gabriel Amaro



8

Ing. Agr. Mg. Sc. Lorenzo Hurtado 
Leo, especialista en suelos y riego y 
profesor principal de la UNALM:

EL FERTIRRIEGO SE HA CONSOLIDADO 
COMO UNA HERRAMIENTA 
FUNDAMENTAL PARA OPTIMIZAR 
LA NUTRICIÓN Y EL USO EFICIENTE 
DEL AGUA EN LA CITRICULTURA 
MODERNA. SU CORRECTA 
APLICACIÓN ES DETERMINANTE 
PARA ALCANZAR MAYORES NIVELES 
DE PRODUCTIVIDAD, CALIDAD Y 
SOSTENIBILIDAD EN LOS CÍTRICOS.

“IRRIGAR CON 
PRECISIÓN

¿Qué criterios son esenciales para un fertirriego 
eficiente y ajustado al cultivo?
La fertirrigación ofrece ventajas claras frente a 
otras prácticas de manejo nutricional, pero solo 

es posible si el riego localizado está correctamente pro-
gramado, planificado, ejecutado y permanentemente 
monitoreado.

El suministro de nutrientes debe ajustarse a las necesida-
des fisiológicas y nutricionales de cada etapa fenológica 
del cultivo. Para ello, es indispensable un cálculo preciso 
de las dosis, basado en una correcta interpretación de 
los análisis de agua y suelo, y una aplicación localizada 
y uniforme en la zona radicular. Esto requiere inyecto-
res capaces de modificar volúmenes y concentraciones 
durante el proceso de la fertirrigación, de modo que las 
sales fertilizantes se dosifiquen con exactitud.

Estas ventajas, sin embargo, implican enfrentar importan-
tes desafíos técnicos. La fertirrigación demanda un alto 
nivel tecnológico, propio de la agricultura de precisión. La 
calibración de la velocidad de inyección debe ser constan-

ES LA BASE DE 
FERTILIZAR BIEN”

te; hoy existen inyectores de última generación que facili-
tan esta tarea, siempre que sean bien manejados. 

Fertilizar con precisión implica, antes que nada, irrigar 
con precisión. Uno de los principales problemas es la 
obturación de emisores, causada por factores físicos, 
químicos y biológicos asociados a la calidad del agua y 
a la formación de precipitados salinos en el interior de 
los emisores, lo que reduce el caudal y afecta la unifor-
midad y por tanto la eficiencia del riego, base del éxito 
de la fertirrigación. A ello se suman posibles deficien-
cias en el diseño, instalación u operación del sistema, 
así como la falta de experiencia en la preparación de las 
soluciones nutritivas y en el manejo de inyectores, fil-
tros y tanques de recepción.

Desde su experiencia, ¿qué sistema de riego es el más 
adecuado para los cítricos?
Todos los sistemas de riego presentan dificultades para 
operar con alta eficiencia. La eficiencia —entendida 
como la relación entre los recursos utilizados y los re-
sultados obtenidos— es uno de los principales retos en 

CITRINOTAS | 
EN EL CAMPO



9

CITRINOTAS | 
EN EL CAMPO

9

CITRINOTAS | 
EN EL CAMPO

nes pueden volverse productivos si se dispone de agua de 
buena calidad.

Los análisis de agua y de suelo son hoy instrumentos clave 
para la toma de decisiones en el uso, manejo y conserva-
ción de estos recursos, así como en la agronomía de los 
cultivos. Su correcta interpretación es la base para pla-
nificar y administrar el riego y la fertilización, adecuando 
racionalmente los medios; las plantas, los suelos, el agua 
y el clima. En la agricultura moderna y de precisión de-
ben cumplirse cuatro principios básicos, denominados 
las 4C:  la fuente (agua e insumos) debe ser la correcta; 
el momento (intervalos de riego) debe ser el correcto; el 
nivel a aplicar (cantidad de agroquímicos) debe ser el co-
rrecto; y el lugar de aplicación (zona de raíces) debe ser 
el correcto. Esto requiere una adecuada programación, 

la irrigación y en la aplicación de agroquímicos vía riego. 
Actualmente, no existe un sistema que garantice 100 % 
de eficiencia.

Diversos factores explican estas limitaciones, incluso en 
emisores de fábrica —goteros o microaspersores— cu-
yos caudales nominales pueden variar. El uso de aguas 
marginales o con problemas de calidad deteriora rápida-
mente la eficiencia del sistema. A ello se suma el des-
conocimiento de reacciones entre sales incompatibles 
que precipitan dentro de los emisores, alteran el caudal y 
reducen la eficiencia del riego y de la fertirrigación, incre-
mentando costos y afectando los rendimientos.

Por tanto, si debo señalar el sistema más conveniente para 
un proyecto de riego moderno y, en particular, para cítri-
cos, debo decir que es el riego localizado por goteo. Bien 
diseñado e instalado, con equipos de calidad, personal ca-
pacitado y emisores de bajo caudal, de 2 a 4 L/h, ofrece 
mejores resultados. Esto se debe a la amplia información, 
experiencia y tecnología disponibles, que permiten al usua-
rio encontrar soluciones rápidas a problemas específicos.

¿Qué tan clave son el agua, el suelo, los análisis foliares y 
la fertilización foliar en la nutrición de cítricos?
Cuando se incorporan nuevas tierras a la agricultura mo-
derna, se cambia de cultivo o aumentan la competitivi-
dad del mercado y los costos, el componente más impor-
tante de la producción vegetal en condiciones de aridez, 
como las de nuestra costa, es el agua. Su presencia per-
mite el crecimiento vegetal, pero su calidad define el éxito 
del proyecto agrícola. La química del agua de riego pue-
de modificar en el corto plazo la físico-química del suelo: 
suelos de buena calidad pueden degradarse rápidamente 
si el agua es marginal, mientras que suelos con limitacio-

Ing. Lorenzo Hurtado durante visita técnica con ProCitrus.
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es decir planificar y organizar el riego y la fertilización, así 
como administrar y ejecutar ambas actividades según lo 
planificado. Finalmente, la revisión y el monitoreo cons-
tante de lo actuado aseguran la eficiencia y eficacia del 
proceso, es decir, optimizando la aplicación racional de 
agua y nutrientes. Debo recalcar que este proceso solo 
es posible utilizando sistemas de riego eficientes, loca-
lizados y de alta frecuencia, junto con sales fertilizantes 
hidrosolubles, de alta pureza y sin incompatibilidades. 

En cuanto a los análisis foliares, que determinan el con-
tenido de nutrientes en las hojas para evaluar el estado 
nutricional del cultivo, si bien son una herramienta am-
pliamente utilizada, su interpretación no siempre es con-
cluyente. La experiencia muestra, por ejemplo, que se 
encuentran mayores concentraciones de nitrógeno en 
plantas sometidas a estrés que en plantas bien nutridas, 
debido a su escaso crecimiento foliar y menor distribu-
ción del elemento. Algo similar ocurre con el fósforo, 
cuyas concentraciones foliares suelen mantenerse rela-
tivamente constantes a lo largo del ciclo, pese a que su 
absorción es intensa solo en los primeros estadios feno-
lógicos. Esto se explica por su rol metabólico, presente 
en la planta en moléculas de alta energía (ATP), lo que 
dificulta una interpretación directa para decisiones de 
balance nutricional.

Respecto a la fertilización foliar, es importante recor-
dar que cada órgano vegetal cumple una función espe-
cífica. Las hojas están destinadas principalmente a la 
fotosíntesis, la respiración y la transpiración, procesos 
claves para la producción de energía y la regulación tér-
mica. La absorción de agua y nutrientes corresponde 
al sistema radicular, que explora el suelo y absorbe los 
elementos en formas disponibles principalmente por 
flujo de masas de la corriente transpiratoria. Por ello, la 

fertilización foliar tiene un alcance limitado, discutible, 
muy específico y no sustituye el adecuado manejo de la 
nutrición vía suelo y raíces. 

En términos de fertirriego y manejo nutricional, ¿qué 
particularidades deben considerarse en variedades 
tempranas frente a variedades tardías?
La diferente época de maduración del fruto en los cítricos 
los divide en variedades tempranas, que se cosechan en 
otoño en nuestras condiciones de costa, y variedades tar-
días, que se cosechan en primavera. El clima costero permi-
te el manejo de ambos grupos: las temperaturas máximas 
se sitúan entre 26 y 32 °C y las mínimas entre 8 y 12 °C.

Las mandarinas Satsuma, las Clementinas y otros híbri-
dos tempranos son preferidos por los agricultores de 
la costa central. En cambio, naranjas como la Valencia, 
así como toronjas o pomelos y limas, prosperan mejor 
en condiciones de mayor calor y humedad. Es bien co-
nocido que la época ideal de cosecha de mandarinas en 
la costa central se ubica entre abril y junio, debido a la 
presencia de grandes mercados como Brasil y los merca-
dos asiáticos. No obstante, los especialistas en cítricos 
señalan la necesidad de buscar variedades que permitan 
extender la campaña de mandarinas y reducir la depen-
dencia de la W. Murcott.

“Los análisis de agua y de suelo 
son hoy instrumentos clave 
para la toma de decisiones en el 
uso, manejo y conservación de 
estos recursos, así como en la 
agronomía de los cultivos”
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Protegiendo el futuro de los cítricos

EN 2025, PROCITRUS CONSOLIDÓ UN INTENSO TRABAJO EN CAPACITACIÓN, 
INVESTIGACIÓN Y SANIDAD VEGETAL, ENFOCADO EN FORTALECER LA 
CITRICULTURA NACIONAL Y ANTICIPARSE A LOS PRINCIPALES DESAFÍOS 
FITOSANITARIOS DEL SECTOR. 

UN AÑO DE
AVANCES TÉCNICOS”

Enzo Lucchetti, gerente técnico de ProCitrus, des-
taca entre las capacitaciones del 2025 el curso 
Fisiología de Cítricos, impartido en septiembre 
por la Universidad Politécnica de Valencia (UPV), 

con los catedráticos Manuel Agustí, Carmina Reig y Car-
los Mesejo. La actividad reunió a más de 100 asociados e 
incluyó un día de campo en La Calera, fundo San Gabriel.

También se realizó el curso Manejo del cultivo de lima Ta-
hití, a cargo del Dr. Miguel Manzanilla, del Inifap de Méxi-
co, con visitas a campos de la costa central y Piura para 
resolver consultas sobre cultivo y sintomatología de vi-
rus y viroides. A estas actividades se sumaron el curso de 
Fertirriego, con el magíster Lorenzo Hurtado Leo, y ca-
pacitaciones sobre mosca de la fruta junto con Senasa y 
Suterra, además de los cursos habituales de fertilización 
y uso de aceites, con apoyo de Plymag, Gulf y Total.

“El Departamento Técnico de ProCitrus mantiene una 
capacitación permanente sobre plagas y enfermeda-
des, realizando también jornadas formativas en Piura 
para pequeños citricultores, abordando la importancia 
del HLB y la necesidad de acciones preventivas, según 
la experiencia de México”, enfatiza Lucchetti.

En cuanto a la certificación de material de propagación 
libre de virus, viroides y HLB, continúan las reuniones del 
Comité de Semilla de Cítricos, liderado por Senasa, con 
la expectativa de concluir la norma a mediados de junio 
para su aprobación y aplicación nacional.

VIGILANCIA Y CONTROL
“Los principales problemas fitosanitarios durante la 
campaña han sido Cladosporium, el ácaro del tostado y 
la mancha grasienta. Las recomendaciones técnicas se 
brindan continuamente a través de las capacitaciones 
del departamento técnico, complementadas con el tra-
bajo conjunto de proveedores, investigadores y centros 
académicos como la UPV”, puntualiza Lucchetti.

En relación con el HLB, se desarrollan capacitaciones 
para todos los actores de la cadena citrícola, enfocadas 
en la prevención de esta enfermedad y otras plagas cua-
rentenarias, reforzando la protección en la zona norte, 
especialmente en Tumbes, con personal especializado.

Respecto a la mosca de la fruta, se promueve el uso de 
nuevas herramientas de control, como el dispositivo Bio-
magnet Amber, y se apoya a Senasa con la adquisición de 
insumos según la campaña. Paralelamente, ProCitrus rea-
liza investigaciones sobre Scirtothrips dorsalis, mantie-
ne ensayos en Cladosporium e inicia estudios en ácaros, 
mientras avanza en la identificación molecular del agente 
causal de la mancha grasienta”, concluye Lucchetti.

AGENDA 2026

INVESTIGACIÓN
En 2026, ProCitrus continuará sus programas de inves-
tigación en hongos, centrados en mancha grasienta 
y Cladosporium. Para Scirtothrips dorsalis se esperan 
resultados a inicios de abril, y en ácaros se avanzará en 
pruebas con la Torre de Potter para evaluar resistencia 
a acaricidas. Además, se están desarrollando dos nue-
vos proyectos sobre estrés hídrico, y virus y viroides, 
cuya gestión se prevé concretar este año.

CAPACITACIÓN
El programa 2026 incluye el XII Seminario Internacio-
nal de Cítricos, una jornada para asociados del norte 
en Piura y las capacitaciones habituales sobre manejo 
de plagas, uso de cobre y fertilización. Contará con un 
especialista de Costa Rica para cobre, una segunda 
edición del curso de Fertirriego a fin de año y la rea-
lización del curso de Fisiología de Cítricos con la UPV 
para quienes no participaron en 2025.

11
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La citricultura peruana despide a uno de sus más grandes impulsores

SIEMPRE 
 EN NUESTRO
       RECUERDO, 

Socio fundador de ProCitrus en abril de 1998, Tayo fue, desde los inicios, un conven-
cido promotor del potencial exportador de los cítricos y un referente permanente 
para todo el gremio. Su visión trascendía lo individual: entendía que el desarrollo del 
sector solo era posible si se construía de manera colectiva.

Su amor por el campo lo llevó a formarse como ingeniero agrónomo en la Uni-
versidad Agraria La Molina. Posteriormente, amplió su mirada con una 

maestría en fruticultura en la Universidad de Riverside, en Cali-
fornia, institución líder en investigación citrícola. Fue allí 

donde comprendió la dimensión global de este 

12
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TAYO  

LA PARTIDA DE 
ESTUARDO “TAYO” 

MASÍAS MARROU 
DEJA UN VACÍO 

PROFUNDO, PERO 
TAMBIÉN UN LEGADO 
QUE SEGUIRÁ DANDO 

FRUTOS EN CADA 
CAMPO TECNIFICADO 
Y EN CADA MERCADO 

INTERNACIONAL 
ALCANZADO POR EL 

CÍTRICO PERUANO. 
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cultivo, su alta valoración en los mercados internacionales 
y la importancia de la tecnología, la productividad y la pos-
cosecha como pilares del éxito. 

Al regresar al Perú, con mucho entusiasmo y determina-
ción, volcó ese conocimiento en su desarrollo agrícola en 
Chincha (Ica) y, con la misma convicción, lo compartió 
generosamente con otros productores, contribuyendo a 
elevar el nivel técnico de la citricultura nacional. Su espí-
ritu emprendedor lo llevó también a incursionar en otros 
cultivos como la palta y la uva de mesa, así como a fundar 
La Calera, una de las principales empresas productoras de 
huevos del país.

HUELLA PROFUNDA
Activo, decidido y siempre orientado al bien común, Tayo 
no solo hacía planes: los concretaba. Su espíritu colabo-
rativo lo impulsó a difundir avances, técnicas y aprendi-
zajes, convencido de que el crecimiento del sector de-
bía ser compartido. Esa visión la transmitió también a su 
familia, cuyos hijos continúan hoy al frente de La Calera 
– Procesadora Larán, reflejo vivo de su enseñanza y su 
pasión por el agro.

Hoy más que nunca, comprobamos que se cosecha lo que 
se siembra. Estuardo “Tayo” Masías Marrou será recordado 
como un pionero de la citricultura peruana, un hombre que 
contribuyó decisivamente a que el gremio y los producto-
res orientados a la exportación mejoraran sus prácticas y 
alcanzaran nuevos mercados.

Su legado permanecerá en la fortaleza del sector, en 
la unión gremial y en la certeza de que el conocimien-
to compartido es la mejor semilla para el futuro. Misión 
cumplida, Tayo.

Tayo Masías no solo hacía 
planes: los concretaba. Su 
espíritu colaborativo lo impulsó 
a difundir avances, técnicas y 
aprendizajes, convencido de que 
el crecimiento del sector debía 
ser compartido.

Tayo Masías Marrou junto a su hijo y su nieta.
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MSc. Ing. Agr. Ricardo Reguera, gerente de Exportaciones Latam 
para Nordox AS:

EL COBRE CONTINÚA SIENDO UNA DE LAS HERRAMIENTAS MÁS UTILIZADAS 
EN EL MANEJO INTEGRADO DE ENFERMEDADES EN CÍTRICOS. EN ESTA 
ENTREVISTA SE ABORDA EL ROL DEL ÓXIDO CUPROSO DENTRO DE LOS 
PROGRAMAS MODERNOS DE SANIDAD VEGETAL, ASÍ COMO SUS VENTAJAS 
FRENTE A OTRAS FUENTES DE COBRE.

“LA EFICACIA DEL 
COBRE DEPENDE DE 
CÓMO SE USE”

14
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¿Cuáles son las principales ventajas de incorporar el cobre dentro de un 
programa de manejo integrado para el control de hongos en cítricos? 
El cobre es un fungicida multisitio de amplio espectro; es decir, contri-
buye a prevenir enfermedades causadas por múltiples patógenos, ya 

que su modo de acción por contacto afecta al hongo en diversos procesos 
de su ciclo de actividad. Es una herramienta preventiva clave y, al tratarse de 
un fungicida multisitio, no favorece la aparición de resistencias en los hongos. 
Además, dentro de los fungicidas multisitio (clase M del FRAC), el cobre es el 

único que presenta también efecto bactericida.

En cítricos, se ha demostrado su eficacia frente a enfermedades presentes en las prin-
cipales zonas citrícolas de los cinco continentes, entre ellas: cancro cítrico, Alternaria, 
melanosis (Diaporthe citri / Phomopsis citri), sarna (Elsinoe fawceti), mancha gra-

sienta (Mycosphaerella citri), antracnosis (Colletotrichum gloeosporioides), 
mancha foliar (Guignardia citricarpa) y alga parda (Cephaleuros virescens).

¿Cuál es el modo de acción del cobre?
El cobre actúa por contacto. Los iones cúpricos interfieren con los procesos 

metabólicos de hongos y bacterias, afectando su crecimiento y desarrollo.
Por un lado, se produce una alteración de la membrana celular. Los iones 

de cobre comprometen la integridad y función de la membrana de los 
organismos patógenos.

Por otro lado, ocurre un bloqueo de enzimas esenciales. Los fungi-
cidas de cobre bloquean enzimas esenciales necesarias para la su-

pervivencia de hongos y bacterias, dificultando su metabolismo.

¿Por qué es preferible trabajar con óxido cuproso y no con 
otras fuentes de cobre en citricultura?
Se han estudiado las distintas fuentes de cobre y su solubili-

dad química, es decir, la velocidad de liberación del ion cúprico 
(Cu²+), que es el ingrediente activo. En el caso del óxido cuproso, 

la liberación es más controlada, por lo que permanece más días 
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superficie de la planta formando una barrera protectora, y 
no que penetre en su interior.

En este contexto, el óxido de cobre presenta, en gene-
ral, un menor riesgo frente a otras fuentes más solubles, 
lo que lo convierte en una alternativa más segura para el 
agricultor.

A nivel internacional, ¿qué resultados avalan el uso del 
óxido cuproso en sanidad vegetal?
Poder aplicar el producto en momentos clave del cultivo 
con menor riesgo es fundamental. En este sentido, el óxi-
do cuproso destaca por su versatilidad de uso:

sobre la planta y, en consecuencia, proporciona una pro-
tección más duradera.

Además, su menor solubilidad lo hace más seguro para 
la planta y sus tejidos, y mejora notablemente el perfil de 
mezcla con otros productos, contradiciendo varios mi-
tos habituales sobre los cobres en agricultura: el óxido no 
“corta” las mezclas, puede aplicarse en floración, se puede 
mezclar con aminoácidos y no se ve afectado por la dure-
za del agua, entre otros.

¿Qué recomendaciones permiten asegurar un buen desem-
peño del cobre en el cultivo?
Como ocurre con todos los fungicidas de contacto, es 
fundamental aplicar una dosis adecuada de ingrediente 
activo (expresado como cobre metálico) y asegurar que el 
producto alcance toda la superficie de la planta mediante 
una buena cobertura. Como referencia, una cobertura óp-
tima se asocia a una calibración de 60–70 gotas/cm².

Asimismo, es importante utilizar formulaciones con un 
tamaño de partícula muy fino de la sal de cobre, ya que 
se adhieren mejor a la superficie vegetal y ofrecen mayor 
resistencia al lavado por lluvia. Entre las principales sales 
de cobre empleadas en agricultura —oxicloruros, sulfato, 
hidróxido de cobre y óxido cuproso—, este último destaca 
por presentar una partícula especialmente fina. Por ello, se 
recomienda que los productores exijan a los fabricantes 
información sobre el tamaño medio de la partícula, puesto 
que a mayor finura, menor lavado por lluvia y mejor com-
portamiento en campo.

¿Qué cuidados deben considerarse al aplicar cobre en el 
cultivo?
Lo fundamental es comprender que los problemas de 
compatibilidad en mezcla y el riesgo de fitotoxicidad de-
penden en gran medida de la solubilidad química de la 
fuente de cobre. Las distintas sales liberan el ion cúprico 
(Cu²+) a diferente velocidad, y esta liberación condiciona 
tanto las interferencias en el tanque como la posibilidad de 
que el cobre sea absorbido por la planta.

Además de la fuente utilizada, existen dos factores que in-
fluyen de manera determinante en la solubilidad del cobre 
y, por tanto, en estos riesgos:

-	 Temperatura: a mayor temperatura, mayor disolución y 
liberación de iones de cobre.

-	 pH: cuanto más ácido es el caldo, mayor es la liberación 
de Cu²+; la acidez es un factor clave en la toxicidad por 
cobre.

A ello se suman las mezclas con otros productos. Algu-
nos componentes, como aminoácidos y determinados co-
adyuvantes, pueden favorecer la entrada del cobre en el 
tejido vegetal, cuando lo deseable es que actúe sobre la 

Entre las principales sales 
de cobre empleadas en 
agricultura —oxicloruros, 
sulfato, hidróxido de cobre y 
óxido cuproso—, este último 
destaca por presentar una 
partícula especialmente fina.
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•	 Aplicación en etapas sensibles: por ejemplo, contra 
antracnosis durante la floración, con menor riesgo de 
aborto floral que otras fuentes más solubles.

•	 Compatibilidad en mezcla: se puede mezclar con acei-
tes con seguridad.

•	 Su partícula muy fina permite preparar caldos a altas 
concentraciones para aplicaciones con dron sin gene-
rar los problemas habituales de mezcla.

•	 Puede utilizarse con fuentes de fósforo sin precipita-
dos ni taponamientos de boquillas, algo que sí puede 
ocurrir con los oxicloruros de cobre.

•	 No se ve afectado por la dureza del agua, ya que no 
contiene sulfato (SO₄²-) en su formulación y, por tanto, 
no reacciona con calcio ni magnesio en el tanque.

En conjunto, esta versatilidad lo convierte en una herra-
mienta especialmente útil para el manejo del cancro cí-
trico en países como Argentina, Estados Unidos y Brasil, 
donde suelen realizarse entre 6 y 8 aplicaciones de cobre 
por campaña.

Además, existen estudios de organismos públicos de in-
vestigación —por ejemplo, de la Estación Experimental 
Agroindustrial Obispo Colombres (Argentina)— en los que, 
tras ensayos de varias campañas, concluyen que los óxidos 

de cobre destacan por su mayor persistencia y por ofrecer 
una protección más fiable frente a esta enfermedad.

¿Qué tan viable y recomendable es combinar el óxido cu-
proso con aceite agrícola? 
Las mezclas de cobre y aceite son comunes en agricultura, 
y la citricultura no es la excepción. El aceite se utiliza am-
pliamente como insecticida y coadyuvante y, en general, 
puede mezclarse con cobre.

Lo habitual es trabajar con alrededor de 1 % de aceite en 
el caldo. No obstante, en ensayos realizados en cítricos en 
Estados Unidos se han evaluado concentraciones de has-
ta 4 % de aceite en mezcla con óxido cuproso, sin obser-
var problemas de fitotoxicidad.

Es cierto que el aceite puede favorecer la entrada de iones 
de cobre; sin embargo, los cítricos suelen ser tolerantes al 
cobre y, a las dosis recomendadas, el riesgo de fitotoxici-
dad es bajo.

¿Por qué no todas las fuentes de cobre se comportan de 
la misma manera en el campo?
Nuestra experiencia indica que no todas las fuentes de co-
bre deben tratarse como si fueran iguales. Existe la creen-
cia extendida de que “el cobre es cobre” y que no hay di-
ferencias entre cobres azules, verdes o rojos; sin embargo, 
cada fuente presenta un comportamiento distinto. En 
particular, las formulaciones “rojas” tienen características 
diferenciadas que conviene conocer y evaluar en campo 
para desmontar mitos y temores habituales.

Incluso persiste la idea de que el cobre en la naturaleza es 
verde o azul, cuando en realidad, en su forma elemental, es 
intrínsecamente rojo, como lo demuestra el mineral cupri-
ta o el color de un cable eléctrico de cobre puro.

“El óxido de cobre presenta, 
en general, un menor riesgo 
frente a otras fuentes más 

solubles, lo que lo convierte 
en una alternativa más 

segura para el agricultor”
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Tecnología que aprende del campo y optimiza la gestión agrícola

LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL 
COMIENZA A ABRIRSE PASO EN 
EL AGRO PARA ENFRENTAR SUS 
PRINCIPALES DESAFÍOS. DESDE LA 
INTERPRETACIÓN DE DATOS HASTA 
ALERTAS PREVENTIVAS EN TIEMPO 
REAL, ESTAS NUEVAS HERRAMIENTAS 
ESTÁN TRANSFORMANDO LA FORMA 
DE GESTIONAR LOS CULTIVOS Y 
MEJORAR SU RENDIMIENTO.

IA: EL NUEVO ALIADO  
DEL CITRICULTOR

“Podemos decir que la IA está eliminando la ‘bre-
cha de espera’ que tradicionalmente ha frenado 
al campo peruano”, señala Hassan Fayed, CEO y 
fundador de AYDI-ORTH, empresa de tecnología 

agrícola especializada en inteligencia artificial aplicada 
al agro.

Fayed explica que la transformación de la agricultura 
impulsada por la inteligencia artificial se sostiene en 

tres ejes clave. El primero es la disponibilidad 24/7: 
a diferencia de un agrónomo, cuya visita a un 

fundo en Chincha o Jayanca puede tar-
dar días, la IA entrega respuestas in-
mediatas y de alta calidad. El segundo 
es la contextualización del fundo, ya 
que no trabaja con promedios regio-
nales, sino que comprende la realidad 
específica de cada lote, diferencian-
do, por ejemplo, una mandarina W. 
Murcott de un limón Sutil y conside-
rando cómo su ubicación exacta influ-
ye en su desarrollo. El tercer eje es la 
causalidad y el éxito, pues la IA permite 
entender por qué un lote alcanzó un me-
jor rendimiento, analizando si el resultado 
se debió a una determinada estrategia de 
fertirriego o a la combinación de distintos 
manejos agronómicos.

Progresivamente, los productores agrícolas vienen 
mostrando un creciente interés por incorporar nuevas 
tecnologías que les permitan obtener mejor informa-
ción y una lectura más precisa de los indicadores agro-
nómicos. En ese contexto, “ORTH es un agrónomo de 
inteligencia artificial diseñado para ser tan vital para el 
citricultor como el agua misma. No es una herramien-
ta genérica, sino un sistema que aprende del campo de 
cada productor”, explica Hassan Fayed.

Respecto a los indicadores agronómicos clave para la 
citricultura peruana que este sistema es capaz de inter-
pretar, Fayed señala tres grandes ámbitos: análisis críti-
cos, métricas de clima y riego, y sanidad vegetal. “En el 
caso de los análisis críticos, ORTH interpreta reportes 
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de suelo, agua y, de manera crucial, análisis foliares y de 
residuos, fundamentales para cumplir con las toleran-
cias exigidas por los mercados de exportación. En cuan-
to a clima y riego, el sistema procesa variables como 
la ETo (evapotranspiración) y la humedad relativa para 
ajustar planes de riego de precisión. Y en sanidad ve-
getal, a partir de fotografías, puede identificar indicios 
de plagas y enfermedades comunes tanto en la costa 
como en la selva peruana”, detalla.

Llevado a la práctica —puntualiza—, cuando un sensor 
o un satélite detectan una anomalía, ORTH no entrega 
una tabla de Excel, sino una orden de acción concreta. 
“Por ejemplo: detectamos un aumento en la ETo en tu 
lote de mandarinas en Ica; adelanta el riego para evitar 
estrés hídrico y caída de fruta”, indica.

Hassan Fayed enfatiza que la integración de estas tec-
nologías funciona como el “ojo preventivo” del produc-
tor. “En cítricos, donde el estrés por calor o los altos 
niveles de humedad pueden detonar plagas y enferme-
dades en muy poco tiempo, ORTH actúa como un ver-
dadero sistema de alerta temprana”, señala.

En la práctica, el sistema es capaz de ofrecer dis-
tintos tipos de alertas clave. Por ejemplo, ventanas 
óptimas de aplicación, ya que, a partir de variables 
como la velocidad del viento y la temperatura, ORTH 
indica el momento con menor riesgo de deriva para 
la aplicación de fitosanitarios. También contribuye a 
la prevención del estrés térmico: frente a una ola de 
calor en el norte peruano, envía alertas en tiempo real 
para proteger procesos sensibles como la floración o 
el cuajado.

A ello se suma la vigilancia satelital, mediante el uso de 
índices como el NDVI, que permiten identificar zonas 
de bajo vigor dentro del fundo antes de que el daño sea 
irreversible, facilitando intervenciones focalizadas. Fi-
nalmente, incorpora modelos predictivos de enferme-
dades: si la humedad relativa supera el 85 % durante 
más de seis horas, el sistema activa una alerta de riesgo 
de desarrollo de hongos y sugiere una aplicación pre-
ventiva.

IA EN SUELO PERUANO
El Perú, como referente regional en agroexportación 
y producción de cítricos, ha sido un escenario clave 
para el desarrollo y validación de este sistema inno-
vador. Krupskaya Vilaseca, representante regional de 
AYDI-ORTH, señala que la plataforma fue concebida y 
construida a partir de las necesidades reales del sector 
agrícola, en especial de cultivos de alto valor como los 
cítricos de exportación. “Actualmente, ORTH es utili-
zado tanto por empresas agroexportadoras como por 
técnicos e individuos. Además, contamos con alianzas 
estratégicas que nos permiten brindar capacitación y 
acompañamiento gratuitos durante el proceso de adop-
ción”, explica.

Esta combinación de tecnología, conocimiento agronó-
mico y soporte humano —sostiene— ha demostrado 
ser de gran valor para fortalecer la gestión agronómica 
en campo, estandarizar criterios técnicos y mejorar la 
eficiencia operativa. “En cítricos, por ejemplo, las reco-
mendaciones se aplican según la variedad, lo que permi-
te optimizar el riego y detectar oportunamente proble-
mas fitosanitarios”, agrega.

No obstante, la adopción de soluciones basadas en in-
teligencia artificial en el agro peruano aún enfrenta de-
safíos estructurales y culturales. Entre los principales, 

Hassan Fayed
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“ORTH facilita una gestión 
agrícola más ágil y accesible, 
con el objetivo de maximizar 
el impacto en cítricos, reducir 
costos y mejorar el desempeño 
de las variedades. es primordial 
combinar tecnología con 
capacitación locaL”
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Vilaseca menciona la limitada conectividad en zonas 
rurales, la brecha de conocimiento digital y la necesidad 
de generar confianza en tecnologías de IA entre pro-
ductores y empresas de distintas escalas.

“En ese contexto, ORTH ha sido diseñado precisamen-
te para reducir estas barreras. La plataforma ofrece un 
acceso simple e intuitivo, que permite a productores y 
técnicos recibir recomendaciones agronómicas prácti-
cas sin necesidad de contar con conocimientos avan-
zados en tecnología o análisis de datos. Esto facilita su 
adopción incluso en segmentos con baja alfabetización 
digital”, sostiene.

En el caso de las grandes empresas agroexportadoras, los 
retos no se centran únicamente en la adopción tecnológica, 
sino también en la escala, la estandarización y la trazabilidad 
de los procesos agronómicos. Operaciones con múltiples 
fundos, cultivos y equipos técnicos requieren soluciones 
que aseguren consistencia, rapidez de respuesta y alinea-
ción con estándares productivos y de sostenibilidad.

“ORTH aporta valor al centralizar el conocimiento agro-
nómico y transformarlo en recomendaciones homo-
géneas, accesibles y accionables para todo el equipo 
técnico. La plataforma reduce la dependencia de inter-

pretaciones individuales, mejora la coordinación entre 
áreas y genera registros útiles para análisis, auditorías 
y procesos de mejora continua. De este modo, la in-
teligencia artificial se integra como una herramienta 
estratégica para optimizar procesos, fortalecer la tra-
zabilidad técnica y escalar buenas prácticas dentro de 
organizaciones agroexportadoras complejas”, subraya.

En conjunto —añade—, ORTH actúa como un efec-
to multiplicador en la gestión agrícola, facilitando una 
adopción gradual y efectiva de la inteligencia artificial 
en la citricultura. “La IA no viene a reemplazar al agró-
nomo, sino a amplificar su trabajo. Las personas que 
no utilizan IA serán desplazadas por aquellas que sí 
la incorporan. Las soluciones más exitosas combinan 
algoritmos con soporte humano y capacitación conti-
nua”, afirma.

“ORTH facilita una gestión agrícola más ágil y accesible, 
con el objetivo de maximizar el impacto en cítricos, re-
ducir costos y mejorar el desempeño de las variedades. 
Para ello, es primordial combinar tecnología con capa-
citación local, a través de alianzas con técnicos y gre-
mios”, concluye Krupskaya Vilaseca.

Krupskaya Vilaseca

AYDI-ORTH ofrece la aplicación 
ORTH de manera gratuita. 

Escanee el QR para descargarla, 
disponible en Android y iOS
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JUNTOS, MÁS FUERTES
Como es tradición, ProCitrus reunió a sus asociados en un almuerzo de camaradería para cerrar el 2025. 
Esta vez, el encuentro tuvo lugar en el restaurante El Hornero, en San Isidro, y fue la ocasión ideal para 
disfrutar de los gratos momentos que surgen al reencontrarse con los compañeros de ruta que impul-
san la citricultura peruana, fortaleciendo la amistad forjada a lo largo de experiencias, desafíos y logros 
compartidos.
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Detrás de cada cítrico exportado hay un gran equipo: productores, técnicos, investigadores y todos los 
actores de la cadena agroexportadora que día a día aportan su esfuerzo y compromiso. Nuestra asocia-
ción es parte de ese trabajo conjunto que sostiene el crecimiento del sector y garantiza que la canasta 
citrícola peruana continúe destacando en los mercados internacionales.
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Fue un buen año para la citricultura peruana y me-
recía celebrarse. Con perspectivas alentadoras 
para el 2026, ProCitrus sigue firme en su misión 
de preservar la calidad de los nuestros cítricos y 
llevarlos con orgullo a cada vez más consumidores 
en todo el mundo.
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Herramienta clave de protección para el exportador

En este escenario, el PACA Trust, incorporado 
desde hace años en la Perishable Agricultural 
Commodities Act (PACA) de los Estados Uni-
dos y recientemente reconocido también por la 

legislación canadiense, se ha consolidado como una he-
rramienta jurídica de alto valor para el sector hortofru-
tícola. Su aplicación beneficia a exportadores de frutas 
frescas en general, incluidos los exportadores de cítri-
cos que operan en estos mercados.

El concepto de Trust —o fideicomiso— implica que 
las ventas protegidas quedan amparadas por un patri-
monio separado, destinado exclusivamente al pago de 
las obligaciones derivadas de dichas operaciones. En la 
práctica, los activos vinculados a la comercialización de 
productos hortofrutícolas no se confunden con el patri-
monio general del comprador.

Esto otorga a los créditos protegidos una preferencia 
de pago absoluta en caso de quiebra, insolvencia o re-
organización. Dichos créditos deben pagarse antes que 
bancos y otros acreedores, lo que reduce de forma sig-
nificativa el riesgo de incobrabilidad para el exportador.

EL TRUST
HORTOFRUTÍCOLA

Por Matías Araya Varela
Socio fundador de Araya & Cía. Abogados

ESTADOS UNIDOS Y CANADÁ
La legislación estadounidense concede al PACA Trust un 
alcance especialmente amplio. Cuando los activos de la 
empresa deudora no son suficientes, la responsabilidad 
puede extenderse al patrimonio personal de dueños, di-
rectores, gerentes y accionistas con control efectivo, ge-
nerando una responsabilidad solidaria automática.

Canadá, si bien reconoce el Trust y su preferencia de 
pago, no contempla esta responsabilidad personal soli-
daria, diferencia que debe ser considerada al estructu-
rar las operaciones comerciales en ambos países.

Para que una venta quede protegida por el Trust, es in-
dispensable cumplir con los requisitos formales. El plazo 
máximo de crédito no puede exceder los 30 días y debe 
constar expresamente en la factura.

En Canadá, basta incorporar una leyenda específica en 
la factura, en inglés y francés.

En Estados Unidos, los requisitos varían:
•	 Empresas con licencia PACA: inclusión de la leyenda 

de Trust en la factura.
•	 Empresas extranjeras: envío de una Trust Notice al 

USDA dentro de los 30 días posteriores al vencimien-
to de la factura.

El uso correcto del fideicomiso (Trust) es hoy un ele-
mento clave en la gestión del riesgo comercial de las 
exportaciones hortofrutícolas a Norteamérica. Para los 
exportadores de frutas frescas —y en particular de cí-
tricos—, conocer y aplicar adecuadamente este meca-
nismo puede marcar una diferencia decisiva en la pro-
tección del pago de sus ventas internacionales.

CITRINOTAS | 
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EL COMERCIO INTERNACIONAL 
DE FRUTAS Y HORTALIZAS 
HACIA AMÉRICA DEL NORTE SE 
DESARROLLA EN UN ENTORNO 
DE ALTOS VOLÚMENES, 
PLAZOS AJUSTADOS Y RIESGOS 
COMERCIALES RELEVANTES. 
PARA LOS EXPORTADORES 
RESULTA FUNDAMENTAL 
CONTAR CON MECANISMOS 
EFICACES DE PROTECCIÓN 
FRENTE A INCUMPLIMIENTOS, 
INSOLVENCIAS O QUIEBRAS DE LOS 
COMPRADORES.

EN NORTEAMÉRICA 
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Cítrico, húmedo y delicioso

CITRINOTAS | 
ZUMO&SABOR

SANDRA PLEVISANI PRESENTA UNA PROPUESTA DULCE QUE CELEBRA LA 
INTENSIDAD NATURAL DE LA MANDARINA Y LA TEXTURA DELICADA DE LA 

HARINA DE ALMENDRAS. LO MEJOR PARA ACOMPAÑAR UNA TARDE DE CAFÉ O 
CERRAR UNA COMIDA CON UN TOQUE FRESCO Y ELEGANTE.

Ingredientes

• 5 mandarinas grandes o 6 pequeñas
• 6 huevos, a temperatura ambiente
• 1¼ tazas de azúcar
• 1 cucharadita de sal
• 2 cucharaditas de polvo de hornear
• 2½ tazas de harina de almendras

Preparación

•	 Precalentar el horno a 180 °C (350 °F), colocando 
una lata vacía en su interior.

•	 Forrar un molde desarmable de 22 cm de diámetro 
con papel aluminio.

•	 Lavar bien las mandarinas y hervirlas enteras, con 
cáscara, en una olla con agua. Bajar el fuego, tapar y 
mantener un hervor suave durante 2 horas.

•	 Retirar del agua, dejar enfriar y quitar el botoncito 
superior. Sin pelarlas, licuar hasta obtener un puré 
homogéneo.

•	 En un bol, mezclar a mano los huevos con el azú-
car y el puré de mandarinas.

• Incorporar la sal, el polvo de hornear y la 
harina de almendras, mezclando hasta 

integrar.
• Verter la preparación en el molde y 

hornear por 1 hora y media, o hasta 
que un palito metálico insertado 
en el centro salga seco. El que-
que debe quedar húmedo y bien 
dorado en la superficie.

• Dejar enfriar por completo antes 
de desmoldar.

• Decorar con azúcar impalpable y 
gajos de mandarina antes de servir.

QUEQUE
DE MANDARINAS 
Y ALMENDRAS
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